@ Marketing e Vendite

Gli strumenti indispensabili per conquistare nuovi clienti

DISCLAIMER

Le informazioni, le strategie, le tecniche e i modelli presentati all'interno di questo corso
online registrato hanno esclusivamente finalita formative e didattiche. Il Fornitore non
garantisce, né esplicitamente né implicitamente, alcun tipo di risultato economico,
aumento di fatturato, profitto o successo commerciale derivante dall'applicazione delle
nozioni apprese. | risultati reali dipendono interamente dall'impegno dell'Acquirente, dalla
sua abilita, dalle condizioni del mercato di riferimento, dal budget investito e da variabili
esterne non controllabili dal Fornitore. Il corso non costituisce in alcun modo una
consulenza aziendale, finanziaria o strategica personalizzata.



